COMMERCIAL

Une offre de formation
du réseau des CMA

=» Analyser son positionnement sur le marché pour se démarquer
de ses concurrents et gagner de nouveaux clients

=» Choisir des actions commerciales adaptées et s’approprier
des outils de communication pour booster ses ventes;

=) Choisir le meilleur circuit de distribution et appréhender
les différentes possibilités du Web.

Ol’JTILS & SUPPORTS
PEDAGOGIQUES:
- PowerPoint, documentation

- Exercices et mise en pratique

- Ordinateur + Internet

EVALUATION:

- Quizz
- Evaluation & chaud

- Questionnaire de satisfaction

Qualiopi »
processus certifié

Contenu

Trouver ses clients en étudiant son marché et en se
démarquant de ses concurrents:

e Etudier son marché

o Clarifier et sécuriser son projet commercial

e Prospecter et valoriser son offre

Créer ses outils de communication adaptés a son
entreprise et valoriser son identité dans sa stratégie
commerciale.

Choisir son (ses) circuit(s) de distribution, définir son juste
prix et son co(t de revient...

Cibler les actions commerciales les plus adaptées a ses
clients

Faire du Web 2.0 un atout pour le développement de son
activité
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GESTION

Une offre de formation
du réseau des CMA

=» Choisir le bon statut et appréhender les incidences fiscales, sociales
et financieres de son choix;

-» Comprendre les mécanismes financiers de base et connaitre
les points clés d’'une étude de faisabilité d'un projet d’'installation;

=) Vérifier la viabilité économique et financiére
de son entreprise, batir un plan de financement;

=» Mettre en place une organisation administrative

et comptable efficace.

| OUTILS & SUPPORTS —
- pebAcosianEs: Contenu
- PowerPoint, vidéos, lexiqgue mémo
= Exercices et m'se.e.n pratique o Choisir un statut: la présentation des formes juridiques, des
- Exemples de logiciels régimes fiscaux, des régimes sociaux et les critéres de choix
(activité, association, protection du patrimoine, statut social,
régime fiscal, obligations administratives et comptables..)
* | EVALUATION: o Apprehender les documents de synthése comptables: bilan,
compte de résultat et tableaux de bord...
- Réalisation d'un plan
de financement o Elaborer son plan de financement
-» QCM/Quizz
- Questionnaire de satisfaction o Réaliser I'étude prévisionnelle de son projet d’installation,
identifier ses ressources et les points clés de la faisabilité de
son projet (faisabilité commerciale, faisabilité opérationnelle
et faisabilité financiere),
® Calculer son chiffre d'affaires prévisionnel et ses charges
o Savoir appréhender la rentabilité du projet en intégrant la
capacité a rembourser les engagements bancaires
o Anticiper I'organisation administrative et comptable de son

Qualiopi »
processus certifie

entreprise
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P AC K

LES ESSENTIELS

Une offre de formation
du réseau des CMA

=» Choisir le bon statut et appréhender les incidences fiscales,
sociales et financiéres de son choix;

Comprendre les mécanismes financiers de base et connaitre les points clés
d'une étude de faisabilité d'un projet d’installation;

Vérifier la viabilité économique et financiére de son entreprise;

Appréhender les obligations fiscales et sociales de son entreprise;

I oyTlLs & SUPPORTS
~ PEbAcocianES: Contenu
- Exercices et mise en pratique
= PowerPoint, documentation o Choisir un statut: la présentation des formes juridiques,

= Internet des régimes fiscaux, des régimes sociaux et les critéres de
choix (activité, association, protection du patrimoine, statut
social, régime fiscal, obligations administratives et
comptables..)

. o Appréhender les mécanismes financiers de base
EVALUATION:
-+ QCM / Quizz o Réaliser I'étude prévisionnelle de son projet d'installation,
» Simulation de I'étude prévisionnelle identifier ses ressources et les points clés de la faisabilité

+ Questionnaire de satisfaction de /son.prOJet (fa|sap|llt§ f:cimmerclale, faisabilité
opérationnelle et faisabilité financiéere)
® Calculer son chiffre d'affaires prévisionnel et ses charges

o Connaitre les principales obligations sociales et fiscales de
son entreprise

OCCITANIE / PYRENEES-MEDITERRANEE

ARIEGE
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Une offre de formation
du réseau des CMA

Obtenir les premiéres informations sur la micro-entreprise et vérifier
Si ce régime est bien adapté a son projet de création et son projet de vie;

Comprendre les mécanismes financiers de base de la micro entreprise;

Mettre en place une organisation administrative et comptable efficace au sein
de sa micro-entreprise;

Prendre connaissance du calendrier des déclarations et de ses
obligations en matiere de déclarations sociales et fiscales

Appréhender les réglementations selon son activité

| OUTILS & SUPPORTS —
~ PEDAcocialEs: Contenu
- Exercices et mise en pratique
- PowerPoint, documentation
- Internet
o S'approprier les fondements du régime micro: conditions

d'acces, incidences juridigues, fiscales, sociales, le CA, les seuils
du régime, incidence dans sa vie personnelle, le marché ...

Comprendre les mécanismes financiers de base: la nature de
EVALUATION: o I'activité pour le calcul des charges, les devis-factures, les
documents de comptabilité, les indicateurs de gestion...

2 QCM/Quizz
2 Questionnaire de satisfaction ® Comprendre et assimiler ses obligations déclaratives et
fiscales
o Connaitre les réglementations selon son activité et les

spécificités métiers (assurances, sécurité risques
professionnels)

(OCCITANIE / PYRENEES-MEDITERRANEE

ARIEGE

Qualiobi (q,\(g Nigers
ua |°p|» < Artisana

processus certifié



PREMIUM

Une offre de formation
du réseau des CMA

5 jours pour: Choisir le bon statut, apprendre a maitriser

la gestion financiere de son entreprise au quotidien, trouver
des clients et mettre en place un plan d’actions commerciales
efficace pour booster ses ventes'!

| OUTILS & SUPPORTS
_—~ PEDAGOGIQUES:
- Exercices et mise en pratique
-» PowerPoint, documentation

= Internet

EVALUATION:

- Quizz
- Evaluation a chaud

- Questionnaire de satisfaction

Qualiopi »
processus certifie

Contenu

Appréhender le pilotage

et la gestion de son entreprise,
élaborer I'’étude prévisionnelle
de son projet:

Choisir le bon statut: la présentation
des formes juridiques, des régimes
fiscaux, des régimes sociaux

et les criteres de choix

Appréhender les documents de
synthése comptables: bilan, compte
de résultat et tableaux de bord...

Elaborer son plan de financement

Réaliser I'étude prévisionnelle
de son projet d'installation,
identifier ses ressources

et les points clés de la faisabilité
de son projet

Calculer son chiffre d'affaires
prévisionnel et ses charges

Appréhender la rentabilité du
projet en intégrant la capacité
arembourser les engagements
bancaires

Anticiper I'organisation
administrative et comptable
de son entreprise

Trouver des clients et mettre
en oeuvre une stratégie
commerciale efficace pour
vendre sur site ou en ligne ses
produits et services:

Trouver ses clients en étudiant
son marché et en se
démarguant de ses concurrents

Créer les outils de communication
adaptés a son entreprise et valoriser
son identité dans sa stratégie
commerciale

Choisir son (ses) circuit(s)
de distribution, définir son juste
prix et son colt de revient...

Cibler les actions commerciales
les plus adaptées a ses clients

Faire du Web 2.0 un atout pour
le développement de son activité.
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